
UNSER ANGEBOT

• Anspruchsvolle Projekte  in einem zukunftsorientierten
und umweltbewussten Umfeld

• Ein engagiertes und dynamisches Team mit gemein-
   samer Motivation, die Wärmewende in Deutschland
   mit solarthermischen Großprojekten voran zu bringen

• Arbeiten auf Augenhöhe mit flachen Hierarchien und
professioneller Du-Kultur

• Persönliche / fachliche Maßnahmen zur Weiterent-
   wicklung

• Vermögenswirksame Leistungen

• Betriebliche Altersvorsorge

• Jobrad

SIE SIND INTERESSIERT?

Bitte schicken Sie Ihre Bewerbung mit Lebenslauf,  
Zeugnissen und dem möglichen Eintrittstermin an:

Ritter XL Solar – Eine Marke der

Ritter Energie- und

Umwelttechnik GmbH & Co. KG

z. Hd. Frau Maria Petrillo
Kuchenäcker 2 | 72135 Dettenhausen
bewerbung@ritter-energie.de

Projektvertrieb für Solare Großanlagen (m / w / d) 
ab sofort und in Vollzeit

 
Außergewöhnliche Aufgaben verlangen außergewöhnliche Mitarbeiter.

Wir bieten Ihnen die Möglichkeit, Ihre Kompetenzen in unsere Projekte einzubringen. Arbeiten Sie bei uns in einem 
engagierten Team für ein spannendes Aufgabenfeld, das Sie eigenverantwortlich managen und mitgestalten können.

Die Ritter Energie ist seit über 30 Jahren Spezialist für ökologisch konsequente Heizungssysteme. Wir sind Hersteller 
der effizientesten Röhrenkollektoren für solarthermische Anlagen. Ritter XL Solar ist Technologieführer für 
Hochleistungs-Solarthermie im Großformat in den Bereichen solare Nah- und Fernwärme. 

Innerhalb der Ritter Energie treiben Sie die Wärmewende in Deutschland voran. Dabei sind Sie wichtige Schnittstelle 
zwischen Auftraggeber und operativen Einheiten.

IHRE AUFGABEN

• Sie bauen den Projektvertrieb in der Region Nord
(NRW, NI, SH, Ostdeutschland) aus und sind damit
erster Ansprechpartner für unsere Kunden

• Sie sind zuständig von der Akquise bis zur
Auftragserteilung

• Sie beraten kunden- und zielorientiert zum gesamten
Leistungsportfolio

• Sie führen eigenständig Machbarkeitsstudien bis hin
zur Entwurfsphase des Projekts durch

• Sie erstellen Angebote inklusive Ertrags- und
Kostenberechnungen

• Sie bearbeiten eigenständig Ausschreibungen und
Leistungsverzeichnisse

• Sie halten vertriebsorientierte und technische
Schulungen bei Endkunden und bei Planungs- und
Ingenieurbüros

• Sie beraten zu Förderthemen

• Sie bauen das vorhandene Netzwerk zu verschiedenen
Organisationen aus

• Teilnahme an Events des Netzwerks

IHR PROFIL

• Erfolgreich abgeschlossenes Studium im Bereich
Wirtschaftsingenieurwesen, Maschinenbau,
Verfahrenstechnik oder Versorgungstechnik

• Erfahrung im Vertrieb von Energieanlagen

• Souveränes Auftreten, Kommunikationsstärke,
Eigenmotivation und ein hohes Maß an
Verantwortungsbewusstsein

• Reisebereitschaft im gesamten Bundesgebiet

• Teilnahme an regelmäßigen Abstimmungsterminen
in der Firmenzentrale

www.ritter-energie.de


